
 

 

参加店舗募集要項 

日常的な来街者の増加を図るため、富士市の中心市街地 2 か所（吉原地区・富士駅周辺地区）で、 
まちを歩いてお店を巡る「まちあるキーゲーム」を開催します。ご参加いただける店舗を募集します。 

1 イベント概要 
このゲームは、商店街を歩いてスタンプやキーワードを集め、クイズや謎ときをして、まちを楽しむ
イベントです。開催期間は 10 日間。最終日に全員参加の「イベントデイ」を開催します。 

1.1 開催期間 
【吉原地区】   開催期間︓令和 7 年 11 月 6 日（木）〜11 月 15 日（土） 
【富士駅周辺地区】開催期間︓令和 7 年 11 月 20 日（木）〜11 月 29 日（土） 

※各地区、最終日 10 時〜14 時は「イベンドデイ」（荒天中止） 

1.2 ルール 
参加者は、「訪問ミッション（スタンプラリー）」「チャレンジミッション（クイズ等）」「イベン
トミッション（謎とき）」の３つのミッションに挑戦します。問題の全問正解と、より多くのスタン
プ獲得を目指します。スタンプ集めの条件を達成して全イベントミッションに参加するとキーマスタ
ーに認定されます。参加者数は各地区 150 組程度。 

2 店舗募集内容 

2.1 対象店舗 
■吉原地区・富士駅周辺地区の該当エリア内の店舗・事業所など 
■募集店舗数  ※申込多数の場合、抽選 

訪問ミッション店舗（スタンプラリー）︓10〜20 程度 
訪問＆チャレンジミッション店舗（ｽﾀﾝﾌﾟﾗﾘｰ＆ｸｲｽﾞ等）︓5〜10 程度 
イベントミッション店舗（イベントデイの謎とき出題）︓5 程度 
ヒント掲示店舗（イベントデイの謎ときヒント掲示）︓5 程度  

■参加費無料  ※店舗の PR に関する費用は各店舗の負担 

2.2 申込方法 
➤電子申請（右の二次元コードからアクセス） 
➤ファクスで「参加申込書」を提出 

「参加申込書」は市ウェブサイトからダウンロード可 

 申込期限︓ 8 月 29 日（金） 

■申込先・問合せ︓富士市 商業労政課 TEL 0545-55-2907 FAX 0545-55-2971 
メール sy-syougyou@div.city.fuji.shizuoka.jp 

令和 7 年度 まちなかにぎわい創出事業 

電子申請▶

参加店舗募集 
ウェブサイト▶
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3 店舗の参加方法 
次の 4 種類の参加方法があります。 

(1)訪問ミッション店舗 👛 
参加期間︓各地区の開催期間（最終日 14 時まで） 
対応時間︓店舗の営業時間中 
やること︓訪れた参加者のマップのスタンプシートに訪問スタン

プを押す（3 回まで）。1 回目の訪問のときは、参加
者の合言葉に対して「キーワード」を答える。 

     1 会計 500 円以上で、お買物スタンプを 1 つ押す。 

 (2)訪問＆チャレンジミッション店舗 👛 
参加期間︓各地区の開催期間（最終日 14 時まで） 
対応時間︓営業時間中。チャレンジミッションは対応時間の指定

ができる。 
やること︓(1)の訪問ミッションの対応に加え、クイズやゲーム

をフリップで出題。参加者がスタンプシートに記入し
た答えを確認して合っていればスタンプを押す。 

(3)イベントミッション店舗 
参加期間︓各地区の開催期間最終日「イベントデイ」 
対応時間︓10 時から 14 時まで 
やること︓イベントミッション（謎とき）の出題店舗となる。 

イベントデイは必ず開店し、店内に問題を掲示する。 

(4)ヒント掲示店舗 
参加期間︓各地区の開催期間最終日「イベントデイ」 
対応時間︓10 時から 14 時まで 
やること︓イベントミッションのヒントを店外からでも見える場所に掲示する。 

・(1)(2)は、日中営業する店舗に限ります（16 時開店まで参加可能）。 
・夜のみ営業の店舗は(3)または(4)での参加となります。 
・(3)は、イベントデイ 10 時〜14 時は必ず開店してください。（営業内容は店舗にお任せしま

す。） 
・(1)または(2)と、(3)または(4)を同じ店舗で行うことができます。 
・(1)(2)は、マップの店舗案内ページに営業時間・定休日が掲載されます。 
・スタンプシートに押すスタンプは、市から貸出します。 
・ボランティアの配置はありません。 
 

直前説明会【11/4㈫︓吉原、11/18㈫︓富士】 参加店舗向けにルール説明・マップ等配付など。

出席できない場合は、説明会 3 日前から説明会翌日までに市役所に配付物を取りに来てください。 

 

👛お買物スタンプ（1 回
500 円以上で 1 個）
で購買意欲を刺激 

※1,000円でも 1個 

🗝商品・サービスのＰＲ
は自由にできます 

🗝開催期間に参加者が
複数回商店街を訪問 

🗝参加者の来店が分散 
🗝店舗の営業時間、定休

日を知ってもらう機会 
🗝訪問ミッション店舗

は最大 3 回来店 
🗝キーワードやチャレ

ンジミッションは、店
舗のセールスポイント
や看板商品にまつわる
ものを設定 

 

ポイント  


